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Lavoro autonomo

COME

- CAMBIAIL MERCATO

Giovani. Le nuove generazioni
si alleano per condividere spazi e spese

I professionisti
scommettono
sull’associazione

Contro la crisi meno costi e pill servizi
Nell’arco di cinque anni crescita del 15%

| PAGINA ACURA DI

Francesca Barbieri

ma Ridurre i costi e integrare i
servizi. Sono queste le molle che
spingono i professionisti a strin-
gere alleanze per risalire la china
eriuscire a competere suunmer-
catomessoa duraprovadalla cri-
si, con cali di fatturato a due zeri
per quasi tuttele categorie.

Lostudio associato & in cresci-
ta, soprattuttotraigiovani, anche
selestatistichetratteggiano un fe-
nomenoancoradinicchia. Secon-
dogliultimidatidisponibili-rela-
tivialle dichiarazioni Unicosocie-
td di persone 2009 - 30N0 poco
pit di 43mila le associazioni tra
professionisti, cresciute del 15%
nelgirodicinque anni.

Il passo & stato doppio rispet-
to alla media per gli avvocati: la
cassa forense ha censito gmila
studiassociatinel 2009, che avan-

! zano di quasi il 30% rispetto.al

2005. «5i parte con I'idea di divi-

i derele spese - afferma Giuseppe

+ Sileci, presidente di Aiga, asso-
: ciazione dei giovani avvocati - e

se poisiinstauraunbuonlegame
sicondividonoiclientieiproget-
ti, con interessanti prospettive
di crescita professionale». Se-
condo Sileci, un volano per con-
solidare le "alleanze" sarebbe il
riconoscimento di incentivi fi-
scali: «Anche agli studi associati
- propone - si dovrebbe estende-
re il regime dei minimi (imposta
forfettaria per chi non supera
zomila euro di reddito, ndr)».
Stessa esigenza per i dentisti.
«Civorrebberopitdetrazioni-ri-
feriscono dall’ Andj, associazione
nazionale dei dentisti italiani - e
una disciplina che favorisca le

gli studi in condivisione, creati
per dividere spazi ¢ attrezzature,
sono circa smila. L'unione fa la
forza anche per gli psicologi, so-
prattuttonelle grandi cittd, «Ciso-
no casi di colleghi che affittano
un appartamento insieme - dice
RobertaCacioppo, vice presiden-
tedell'associazione giovani psico-
logi della Lombardia - e si accor-
danosugiorni,orarie spaziperge-
stire i propri appuntameritis.
Manon & soltanto una questio-
nedirisparmio. Sempre pit spes-

PASSC DOPPIO

Le «alleanze» forensi
sono oltre 9mila:
iltrend & in aumento
del 30 per cento
rispetto al 2005

so cislallea per integrare profes-
sionalitd complementarti. E il ca-
sodelle condivisiont tra psicolojzi
emedici. «L'ideadellostudio poli-
funizionale & vincente - evidenzia
Cacioppo - perché la psicologia
stainiziando a dialogare inmodo
attivoconaltre professionalitd, of-
frendo ai pazienti maggiori garan-
zie diun trattamento efficace».
Oppure si uniscono le forze
per non trovarsi impreparati i
frontealeggie adempimentisem-
pre pilt articolati. «Per i tecnici il
processo di aggregazione é cre-
sciuto negli wltimi anni - osserva
Simone Cola, vice presidente del
consiglionazionale degliarchite:-
11-la normativa del settore delle
costruzioni ¢ complessa, per cud
per partecipare ai bandi si forma-

nella veste societaria». In effetti,
lesocieth diengineeringsono qua-
si raddoppiate dal 2003 al 2009,
passando da 2.210 a 4305, secon-
do idati contenuti nel bilancio di
previsione 2010 di Inarcassa.
Quelie digrandi dimensioni - regi-
strateall’Autoritiperilavori pub-
blici-sono circals00.

L'ipotesi di associarsi per mi-
gliorare I'offerta & un tema caldo
anche pericommercialisti. «11 fe-
nomeno ¢ in crescita soprattutio
al Sud - rileva Vilma llaria, presi-
dente Adc, associazione dei dot-
tori commercialisti - in primis
per far fronte alla concorrenza
ma anche per integrare all'inter-
no dello studio specializzazioni
diverse, dal consulente del lavo-

ro fino agli esperti di finanza»..

Ma l'aspirazione a unirsi non ha
ancoratrovato adeguate forme di
espressione. «Mancano le condi-
zionigiuridiche - sottolinea Fran-
cesco Di Stefano, vice presidente
del consiglio nazionale dei com-
mercialisti-: per questo abbiamo
messo a punto una proposta per
istituire un nuovo modello di so-
cieta che si fondi sul lavoro intel-
lettuale e lo tuteli in tutte le sue
forme e applicazioni».

Una veste giuridica che con-
sentirebbe di superare, secondo
l'ordine, latradizionale propen-
sione all’individualismo: tra i
commercialisti gli studi con un
unicotitolare rappresentano an-
cora oltre il 70% del totale. Per-
centuale che sale all'8o% per i
notai, anche se negli ultimi sei
anni gli studi associati sono rad-
doppiati: secondo il Consiglio
nazionale del notariato sono
286 e coinvolgono traiyoo e gli

Tecnici. Le societa di ingegneria
. sono quasi raddoppiate dal 2003 a oggi

DIOICSSIOTST
commettono

unioni».Le associazionitraodon-  no network tra architetti e inge- 800 professionisti,
toiatri sono un migliaio, mentre  gneri che spesso si consolidano CRIPROBUZIONE PLSERVATE
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Piucompetenze Cure sul territorio 5
£
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Lo studio I medici :
decli f dr :
multibrand ;
« abrand» nelle coop
- - b
acrisi? «Per il momento frescadiinaugurazione. La
ha lasciato poche traccein Casadellasalute di
bilancio: al _calo de}la o Castiglion Fiorentino, in
domanda dialcuni servizi si provinciadi Arezzo,haaperio
contrappone lacrescitadi ibattenti giovedi scorso. Quisi
altri, con effetti quasinulli sul trasferirannonel giro diun
nostro giro d'affari». Si meseidieci medici difamiglia
difende cost dallarecessione dellacitta (perun bacino di
Incaconsult, studio 1zmilapazienti), ciascuno con
"multibrand” diseconda il proprio ambulatorio ma
generazione fondato nel 1983 Jegati daunarete diservizi
aChieti, oggi guidato daEvo COMUNL «AVIemo meno
Talone, 37 anni. Unasquadra incombenze burocratiche -
dioltre 40 professionisti che spiegaMarco Conti, unodei
offrqnp una vastagamma di medici coinvoltidal progetto-
servizi: dalla consulenza visto che & stato assunto nuovo
societariaa quetla personale adhoc per sbrigare
mfox;matlca, passando pey le pratiche di front-office.Cosl
1 assistenza legale, fiscale, cisara pilt tempo peripazienti
contabile, dellavoro e senza conun’assistenza garantita
tralasciare l'organizzazione dalle otto del mattino alle otto
aziendale, il controllodi disera». Operazione possibile
gestione, le certificazioni Iso grazie alla cooperativa di cui
elasicurezza Il fulero dello sonosoci, Etruriamedica, che
studioe rappresentatoda hasiglatouna convenzione
commercialisti e consulenti conT'Asldi Arezzo.
dellavoro. A cuisilegano AlFinternodella Casadella
conrapportidi esclusiva salute sono incorso di
avvocatie ingegneri.«I trasferimento anche altri
nostri clienti sono in primis servizi,come laguardia
leaziende -racconta Talone medica, il centrodi
--Sonoin tante oraa | prenotazione delle visite,gli
chiedereconsulenzaperle infermieriterritorialiedi
operazioni di ; pediatri, oltre aunaresidenza
ristrutturazione e procedure | sanitaria assistita per anziani,
dimobilita o dicassa i Quello di Castiglion
Integrazione». . ‘[ Fiorentino &l'esempio diuna
Trala Fller}t?la’ pero, tendenzain atto. Sempre pitt
anche privati cittadini: medicidibase fanno squadré.
«Entrano persone per la Anche perché gliaccordi
C(')Il’lPﬂaZ%OIle de%la N collettivinazionalidella
dichiarazione deiredditi, medicinagenerale e della
per gliadempimenti di colfe pediatria di famiglia
badanti, pervertenze di ) incentivano le associazioni
lavoro, pratiche assicurative attraversoil riconoscimento di
elitigi condominiali». indennitamonetarieachifa
Ur’ideadibusinesscheha rete. Alcune Regioni poi
dato buoni risultati visto integranoi fondi statali, come
chelasocietihaapertoaltre laLombardiache hamesso in
due Sedf in Abruzzo e ha campo anche altri progetti per
chiuso I'annus horribilis valorizzare lapresenzain
2009 con un fatturato di studio diinfermieri
L5 mlho'm, inlieve calo professionali e collaboratori
del 5o rispetto al 2008. amministrativie per estendere
1 RIPRODUZITME RISERVATA I'orario diaperturadeglj studi.
I ERPIDDUTIGNE RISEPVATA
3
§
Ritaglio stampa ad wuso esclusivo del destinatario, non riproducibile.

Amministrazione e normative



Quotidiano || Data 31-05-2010

Pagina 1 5

2 I RES N

V;ntaggi e svantaggi del}fpnione ' .

I principali aspetti positivi e negativi che comporta adesione a uno studio professionale

. . . i
i ¥ Suddivisione delle spese 27 Difficolta organizzative: «chi
P e o . deve fare cosa»
8 Pid servizi ai clienti (&ilcasodi . !
aggregazioni tra professionisti - <+ Invidia dei colleghi — mancata
appartenenti ad aree diverse) collaborazione — disponibilita a
o . . N estire situazioni "di emergenza®
& Maggiore diversificazione . 8 : B

G e - - . Diffiicolta di i

4 Simassimizza la specializzazione f ta di coordinamento

Difficolta a ripartire le spese
comuni: personale, affitti, fornitori,

¥ Possibilita di creare network da
espandere oltre la propria area

| geografica eccetera

! Divisione dell’'utile professionale . Diversiapproccitraisocia

i in base a quote diverse rispetto alla rapportarsicen la clientela possone
| guota dicapitale. 5i possono anche far rischiare {a perdita dei clienti

introdurre clausole statuarie per cui : _
stabilire annualmente la percentuale L'uscita di un socio importante pud
di utile da ripartire - causare forti ripercussioni sulla clientela

Iltrend

Tl totale degli studi associati in base ai modelli Unico societa di persone del 2009 e i dati categoria per categoria forniti da casse e ordini
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